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    МАКРОЭКОНОМИКА

     Курс лекций для поступающих в ГУ-ВШЭ

Лекция 1. ВВЕДЕНИЕ В МАКРОЭКОНОМИКУ

План:    1.   Предмет макроэкономики. Основные макроэкономические проблемы. Важность    

                    изучения макроэкономики.

2. Отличие макроэкономики от микроэкономики. Агрегирование и совокупные экономические величины. Макроэкономические агенты и макроэкономические рынки.

         3.  Макроэкономические взаимосвязи. Кругооборот продуктов, расходов и доходов.

4. Методы макроэкономического анализа. Моделирование. Макроэкономические   

      модели и их показатели.

    
Предмет макроэкономики. Макроэкономика, как и микроэкономика, представляет собой раздел экономической теории. В переводе с греческого слово «макро» означает «большой» (соответственно «микро» - «маленький»), а слово «экономика» - «ведение хозяйства». Таким образом, макроэкономика – это наука, которая изучает поведение экономики в целом или ее крупных совокупностей (агрегатов), при этом экономика рассматривается как единая сложная большая иерархически организованная система, как совокупность экономических процессов и явлений и их показателей. 

    
Впервые термин «макроэкономика» употребил в своей статье в 1933 году известный норвежский ученый – экономист-математик, один из основоположников эконометрики, лауреат Нобелевской премии Рагнар Фриш (Ragnar Frisch). Однако содержательно современная макроэкономическая теория ведет свое начало от фундаментального труда выдающегося английского экономиста, представителя Кэмбриджской школы, лорда Джона Мейнарда Кейнса (John Maynard Keynes). В 1936 году вышла его книга «Общая теория занятости, процента и денег», в которой Кейнс заложил основы макроэкономического анализа. Значение работы Кейнса было так велико, что в экономической литературе возник термин «Кейнсианская революция» и появилась кейнсианская макроэкономическая модель или кейнсианский подход в противовес традиционному единственно существовавшему до того времени классическому подходу к изучению экономических явлений, т.е. микроэкономическому анализу (классическая модель).

       В отличие от микроэкономики, которая изучает экономическое поведение отдельных хозяйствующих субъектов (потребителя или производителя), макроэкономика исследует проблемы, общие для всей экономики, и оперирует совокупными величинами, такими как валовой внутренний продукт, национальный доход, совокупный спрос, совокупное предложение, совокупное потребление, инвестиции, общий уровень цен, уровень безработицы, государственный долг и др.

 Основными проблемами, которые изучает макроэкономика, являются: 

· экономический рост и его темпы;  

· экономический цикл и его причины; 

· уровень занятости и проблема безработицы; 

· общий уровень цен и проблема инфляции; 

· уровень ставки процента и проблемы денежного обращения;  

· состояние государственного бюджета и проблема финансирования дефицита; 

· состояние платежного баланса и проблемы валютного курса.

      Все эти проблемы невозможно решить с позиций микроэкономического анализа, т.е. с уровня отдельного потребителя, отдельной фирмы и даже отдельной отрасли. Именно потому, что существует целый ряд таких обще- или макроэкономических проблем, появляется необходимость в возникновении самостоятельного раздела экономической теории, самостоятельной дисциплины – макроэкономики.

Важность изучения макроэкономики заключается в том, что: 

· она не просто описывает макроэкономические явления и процессы, но выявляет закономерности и зависимости между ними, исследует причинно-следственные связи в экономике; 

· знание макроэкономических зависимостей и связей позволяет оценить существующую в экономике ситуацию и показать, что нужно сделать для ее улучшения,  и, в первую очередь, что должно предпринять правительство, т.е. позволяет разработать принципы экономической политики; 
· знание макроэкономики дает возможность предвидеть, как будут развиваться процессы в будущем, т.е. составлять прогнозы, предвидеть будущие экономические проблемы.

Различают 2 вида анализа макроэкономических процессов: 

· макроэкономический анализ ex post или национальное счетоводство, т.е. анализ
статистических данных, что позволяет оценивать результаты экономической деятельности, выявлять проблемы и негативные явления, разрабатывать экономическую политику по их решению и преодолению, проводить сравнительный анализ экономических потенциалов разных стран; 

· макроэкономический анализ ex ante, т.е. прогнозное моделирование экономических
процессов и явлений на основе определенных теоретических концепций, что позволяет определить закономерности развития экономических процессов и выявить причинно-следственные связи между экономическими явлениями и переменными. Это и есть макроэкономика как наука.

Основные теории, которые включает макроэкономика: теория экономического роста,

теория делового цикла, теория безработицы, теория инфляции, теория денег, теория открытой экономики, теория макроэкономической политики и др.

      Агрегирование. Изучение экономических зависимостей и закономерностей на уровне экономики в целом возможно лишь, если рассматривать совокупности или агрегаты. Макроэкономический анализ требует агрегирования. 

Агрегирование представляет собой объединение отдельных элементов в одно целое, в агрегат, в совокупность.    Агрегирование позволяет выделить:  

· макроэкономических агентов;  

· макроэкономические рынки; 

· макроэкономические взаимосвязи;  

· макроэкономические показатели.

     Агрегирование, основанное на выявлении наиболее типичных черт поведения экономических агентов,  обеспечивает возможность выделить 4 макроэкономических агента: 1) домохозяйства, 2) фирмы, 3) государство, 4) иностранный сектор.  

· Домохозяйства (households) – это самостоятельный, рационально действующий

макроэкономический   агент, целью экономической деятельности которого выступает максимизация полезности, являющийся: 

· собственником экономических ресурсов (труда, земли, капитала и предпринимательских способностей). Продавая экономические ресурсы, домохозяйства получают доходы, большую часть которых они тратят на потребление (потребительские расходы), а оставшуюся часть сберегают и поэтому выступают: 

· основным покупателем  товаров и услуг; 

· основным сберегателем или кредитором, т.е. обеспечивают предложение кредитных средств в экономике.

· Фирмы (business firms) - это самостоятельный, рационально действующий

макроэкономический   агент, целью экономической деятельности которого выступает максимизация прибыли, выступающий: 

· основным производителем товаров и услуг в экономике; 

· покупателем экономических ресурсов. Кроме того, для расширения производства, обеспечения прироста запаса капитала и возмещения износа капитала фирмам необходимы инвестиционные товары (в первую очередь, оборудование), поэтому они выступают: 

· инвесторами, т.е. покупателями инвестиционных товаров и услуг. А поскольку, как правило, для финансирования своих инвестиционных расходов фирмы используют заемные средства, то они являются: 

· основным заемщиком в экономике, т.е. предъявляют спрос на кредитные средства.

   Домохозяйства и фирмы образуют частный сектор экономики.

· Государство (government) –это совокупность государственных учреждений и

организаций, которые обладают политическим и юридическим правом воздействовать  на ход экономических процессов, регулировать экономику.  Государство - это самостоятельный, рационально действующий макроэкономический агент, основная задача которого – ликвидация провалов рынка (market failures) и повышение общественного благосостояния – и выступающий поэтому: 

· производителем общественных благ; 

· покупателем товаров и услуг для обеспечения функционирования  государственного сектора; 
· перераспределителем национального дохода (через систему налогов и трансфертов);
· в зависимости от состояния государственного бюджета - кредитором или заемщиком на финансовом рынке. 

Кроме того, государство регулирует и организует функционирование рыночной экономики, т.е.: 

· создает и обеспечивает институциональные основы функционирования экономики (законодательная база, система безопасности, система страхования, налоговая система и др.), т.е. разрабатывает «правила игры»; 

· обеспечивает и контролирует предложение денег в стране, поскольку обладает монопольным правом эмиссии денег; 

· проводит макроэкономическую (стабилизационную) политику, основными видами которой являются: 

а) фискальная (или бюджетно-налоговая) политика; 

б) монетарная (или денежно-кредитная) политика; 

в) внешнеторговая политика, 

г) политика доходов

т.е. осуществляет  регулирование экономики с целью обеспечения стабильного    

экономического роста, уровня полной занятости ресурсов и стабильного уровня цен.

 

    Частный и государственный сектора образуют закрытую экономику.

· Иностранный сектор (foreign sector) – объединяет все остальные страны мира и является

самостоятельным рационально действующим макроэкономическим агентом, осуществляющим взаимодействие с данной страной посредством: 

· международной торговли, т.е. покупки и продажи товаров и услуг (экспорт и импорт товаров и услуг); 

· перемещения капиталов, т.е. покупки и продажи финансовых активов – ценных бумаг (экспорт и импорт капитала).


          Добавление в анализ иностранного сектора позволяет получить открытую экономику.


 Агрегирование рынков производится с целью выявления закономерностей функционирования каждого из них, а именно: 

· исследования особенностей формирования спроса и предложения и условий их равновесия  на каждом из рынков; 

· определения равновесной цены и равновесного объема на основе соотношения спроса и предложения; 

· анализа последствий изменения равновесия на каждом из рынков.

Агрегирование рынков дает возможность выделить 4  макроэкономических рынка: 

1) рынок товаров и услуг или реальный рынок (goods market); 2) финансовый рынок или рынок финансовых активов (financial assets market); 3) рынок экономических ресурсов (resource market); 4) валютный рынок (foreign exchange market).

· Для получения агрегированного рынка  товаров и услуг мы должны абстрагироваться

(отвлечься) от всего разнообразия производимых экономикой товаров и выделить наиболее важные закономерности функционирования этого рынка, то есть формирования спроса и предложения товаров и услуг. Соотношение спроса и предложения позволяет получить величину равновесного уровня цен на товары и услуги и равновесного объема их производства. Рынок товаров и услуг называют также реальным рынком (real market), поскольку там продаются и покупаются реальные активы (реальные ценности).  

· Финансовый рынок – это рынок, где продаются и покупаются финансовые активы (долговые обязательства). Этот рынок делится на 2 сегмента: 

· денежный рынок (money market) или рынок денежных финансовых активов; 

· рынок ценных бумаг (bonds market) или рынок неденежных финансовых активов.

 
На денежном рынке не происходят процессы купли и продажи (покупать деньги за

деньги бессмысленно), однако исследование закономерностей функционирования денежного рынка, формирования спроса на деньги и предложения денег очень важно для макроэкономического анализа. Изучение денежного рынка, условий его равновесия  позволяет получит равновесную ставку процента, выступающую «ценой денег» (ценой кредита), и равновесную величину денежной массы, а также рассмотреть последствия изменения равновесия на денежном рынке и его влияния на рынок товаров и услуг. Основными посредниками на денежном рынке являются банки, которые принимают денежные вклады и выдают кредиты. 

На рынке ценных бумаг продаются и покупаются акции и облигации. Покупателями ценных бумаг, в первую очередь, являются домохозяйства, которые тратят свои сбережения с целью получения дохода (дивиденда по акциям и процента по облигациям). Продавцами (эмитентами) акций выступают фирмы, а облигаций – фирмы и государство. Фирмы выпускают акции и облигации с целью получения средств для финансирования своих инвестиционных расходов и расширения объема производства, а государство выпускает облигации для финансирования дефицита государственного бюджета.

· Рынок ресурсов в макроэкономических моделях представлен рынком труда (labour

market), поскольку закономерности его функционирования (формирование спроса на труд и предложения  труда) позволяют объяснить макроэкономические процессы, особенно в краткосрочном периоде. При изучении рынка труда мы должны отвлечься (абстрагироваться) от всех различных видов труда, различий в  уровнях квалификации и профессиональной подготовки. Равновесие рынка труда позволяет определить равновесное количество труда в экономике и равновесную «цену труда» – ставку заработной платы. Анализ неравновесия на рынке труда позволяет выявить причины и формы безработицы. В долгосрочных макроэкономических моделях исследуется также рынок капитала.

· Рынок валюты – это рынок, на котором обмениваются друг на друга национальные денежные единицы (валюты) разных стран (доллары на иены, марки на франки и т.п.). В результате обмена одной национальной валюты на другую формируется обменный (валютный) курс.


Кругооборот продукта, расходов и доходов. Выявление наиболее типичных черт поведения экономических агентов (агрегирование агентов) и наиболее существенных закономерностей функционирования экономических рынков (агрегирование рынков) позволяет агрегировать макроэкономические взаимосвязи, то есть исследовать закономерности поведения макроэкономических агентов на макроэкономических рынках. Это делается с помощью построения схемы кругооборота продукта, расходов и доходов (или модели круговых потоков – model of circular flows).


Сначала рассмотрим двухсекторную модель экономики, состоящую только из двух макроэкономических агентов – домохозяйств и фирм - и двух рынков – рынка товаров и услуг и рынка экономических ресурсов. 

Кругооборот продукта, расходов и доходов

в двухсекторной модели экономики


Домохозяйства покупают товары и услуги (т.е. предъявляют спрос на товары и услуги), которые производят фирмы и поставляют на рынок товаров и услуг (т.е. обеспечивают предложение товаров и услуг). Чтобы  производить товары и услуги, фирмы закупают экономические ресурсы – труд, землю, капитал и предпринимательские способности - (т.е. предъявляют спрос на экономические ресурсы), собственниками которых являются домохозяйства (которые обеспечивают предложение экономических ресурсов). Материальные потоки должны быть обеспечены (опосредованы) денежными потоками. Покупая товары и услуги, домохозяйства за них платят. Расходы домохозяйств на покупку товаров и услуг носят название потребительских расходов (consumption). Фирмы, продавая свою продукцию домохозяйствам, получают выручку от продаж (revenue), из которой выплачивают домохозяйствам плату за экономические ресурсы, что для фирм представляет собой издержки (costs), а для домохозяйств – доходы (income) – заработную плату (за фактор труд), ренту (за фактор землю), процент (за фактор капитал) и прибыль (за фактор предпринимательские способности).  Полученный доход домохозяйства тратят на покупку товаров и услуг (потребительские расходы). 

Доходы и расходы движутся по кругу. Доход каждого экономического агента расходуется, создавая доход другому экономическому агенту, служащий основой для его расходов. Увеличение расходов ведет к росту дохода, а рост дохода служит предпосылкой дальнейшему увеличению расходов. Вот почему схема получила название модели кругооборота или модели круговых потоков. Материальные потоки движутся против часовой стрелки, а денежные – по часовой стрелке. Спрос движется по часовой стрелке, а предложение – против. 

      Из схемы следует, что: 

· стоимость каждого  материального потока равна величине денежного потока; 
 

· национальный продукт равен национальному доходу; 

· совокупный спрос равен совокупному предложению; 

· совокупные расходы равны совокупным доходам. 

Полная схема кругооборота расходов и доходов


Иностранный 

сектор               


      Рынок товаров и услуг





      

Государство

Домохозяйства


             



     Фирмы

       Финансовый рынок

Рынок экономических ресурсов

   При анализе полной схемы кругооборота мы будем исследовать только денежные потоки.

Поскольку домохозяйства  действуют рационально, то они тратят на потребление не весь свой доход. Часть дохода они сберегают, причем сбережения (savings) должны приносить доход. Фирмы же испытывают потребность в дополнительных средствах для обеспечения и расширения производства, т.е. в кредитных средствах. Это предопределяет необходимость появления финансового рынка, на котором сбережения домохозяйств превращаются в инвестиционные ресурсы фирм. Это происходит двумя путями: 

· либо домохозяйства предоставляют свои сбережения финансовым посредникам (в первую очередь, банкам), у которых фирмы берут кредиты; 

· либо домохозяйства тратят свои сбережения на покупку ценных бумаг, выпускаемых фирмами, напрямую обеспечивая их инвестиционными ресурсами. 
В первом случае связь между домохозяйствами и фирмами устанавливается

опосредованно – через денежный рынок, во втором – непосредственно – через рынок ценных бумаг. Полученные на финансовом рынке средства фирмы тратят на покупку инвестиционных товаров, в первую очередь, оборудования. Потребительские расходы домохозяйств (consumption spending - С) дополняются инвестиционными расходами фирм (investment spending – I). При этом равенство национального дохода национальному продукту сохраняется, поэтому в макроэкономике национальный доход и национальный продукт обозначаются одной буквой – Y (yield).  При этом величина национального продукта в состоянии равновесия тождественно равна сумме совокупных расходов (expenditures):    

Y= E

    Совокупные расходы (национальный продукт) в двухсекторной модели экономики состоят из потребительских расходов домохозяйств (С) и инвестиционных расходов фирм (I):               


            E = C+ I

а национальный доход  -  из потребления (C) и сбережений (S):         

Y = С + S

Отсюда следует, что 


С + I = С + S,  

т.е. совокупные расходу тождественно равны совокупному доходу, а  

I = S
т.е. инвестиции тождественно равны сбережениям. Инвестиции представляют собой инъекции (injections) в экономику, а сбережения – изъятия (leakages) из экономики. Под инъекциями понимается все, что увеличивает поток расходов и, следовательно, доходов (за исключением потребительских расходов, которые не относятся ни к инъекциям, ни к изъятиям). Изъятия – это все, что сокращает поток расходов и, следовательно, доходов. Рост инвестиций увеличивает совокупные расходы (совокупный спрос), обеспечивает дополнительные доходы производителям, служит стимулом для увеличения национального продукта (выпуска). Рост сбережений сокращает совокупные расходы и может привести к сокращению производства. В равновесной экономике инъекции равны изъятиям.

 
Появление государства ведет к возникновению новых видов   макроэкономических взаимосвязей и превращению двухсекторной модели экономики в трехсекторную. 

          Во-первых, государство делает закупки товаров и услуг (government spending - G), что связано с необходимостью содержания государственного сектора экономики, обеспечения производства общественных благ. При этом заработная плата государственных служащих рассматривается не как плата за экономический ресурс на ресурсном рынке, а как оплата услуги на рынке товаров и услуг. Государственные закупки товаров и услуг  увеличивают совокупный спрос на национальный продукт, т.е. совокупные расходы. 

           Во-вторых, государство обязывает всех платить налоги (taxes - Tx), являющиеся основным источником доходов государственного бюджета. Однако, выступая перераспределителем национального дохода, государство не только собирает налоги, но и выплачивает трансферты (transfers - Tr). Трансферты - это платежи, которые домохозяйства  и фирмы безвозмездно получают от государства, т.е. не в обмен на товары и услуги. Трансфертные платежи государства домохозяйствам – это разного рода социальные выплаты, такие как пенсии, стипендии, пособия по безработице, пособия по нетрудоспособности, пособия по бедности и др. Трансфертные платежи государства фирмам  есть не что иное, как субсидии. 

            В-третьих,  в зависимости от состояния государственного бюджета государство может выступать либо кредитором, либо заемщиком на финансовом рынке. Если расходы государства (государственные закупки + трансферты) превышают доходы государства (налоги), что соответствует состоянию дефицита государственного бюджета, то государство для оплаты своих расходов должно занять деньги на финансовом рынке, выступая заемщиком. Для этого государство выпускает государственные облигации (делает внутренний займ) и продает их на рынке ценных бумаг домохозяйствам. Домохозяйства тратят часть своих сбережений на покупку государственных облигаций, обеспечивая возможность государству оплаты части его расходов, превышающих доходы казны, т.е. финансируя дефицит государственного бюджета. При этом государство выплачивает домохозяйствам процент по своим облигациям, делая их привлекательными для покупки. Выплаты процентов по государственным облигациям увеличивают доходы домохозяйств, но являются расходами государственного бюджета и носят название «расходов на обслуживание государственного долга».     Если же доходы государства превышают расходы, т.е. имеет место профицит (излишек) государственного бюджета, то государство может выступить на финансовом рынке кредитором, покупая ценные бумаги частных фирм.


Для трехсекторной модели экономики справедливы все выводы, сделанные для двухсекторной модели, т.е. национальный продукт равен национальному доходу, совокупные расходы равны совокупному доходу, инъекции равны изъятиям. Однако совокупные расходы состоят теперь из трех компонентов: потребления (C), инвестиций (I)  и государственных закупок (G):
          

 Е = C + I + G

 а совокупный доход распределяется на потребление (C), сбережения (S) и  налоги (T):





 Y = C + S  + T

       Под налогами здесь понимаются чистые налоги, представляющие собой разницу между налогами (Tx) и трансфертами (Tr):


T = Tx – Tr  

 (Заметим, что, как правило, при анализе модели кругооборота выплаты процентов по государственному долгу специально не выделяются и учитываются в величине трансфертов, поскольку так же, как и трансферты, выплачиваются не в обмен за товар или услугу)

Государственные закупки товаров и услуг являются инъекциями, а (чистые) налоги – изъятиями из потока расходов и доходов, поэтому формула равенства инъекций и изъятий приобретает вид:  
 




I + G = S  + T

(Следует иметь в виду, что трансферты и выплаты процентов по гособлигациям являются инъекциями, так как увеличивают поток доходов и, следовательно, расходов).

Анализ трехсекторной модели экономики (модели закрытой экономики) показывает,

что национальный доход (Y), являющийся суммой факторных доходов, т.е. доходом, заработанным собственниками экономических ресурсов (домохозяйствами), отличается от дохода, который домохозяйства могут распоряжаться и расходовать по собственному усмотрению, т.е. от располагаемого дохода (disposal income – Yd). В соответствии со схемой кругооборота располагаемый доход отличается от национального дохода на величину налогов, которые домохозяйства платят  государству, и величину трансфертов, которые государство платит домохозяйствам, поэтому, чтобы получить величину располагаемого дохода, надо из национального дохода вычесть налоги и прибавить трансферты (а также выплаты процентов по государственным облигациям, если в задаче имеются такие данные). В общем виде можно записать:



Yd = Y -  Tx + Tr 

Располагаемый доход домохозяйства используют на потребление (потребительские расходы) и сбережения:





Yd = C + S


Включение в схему кругооборота иностранного сектора позволяет получить четырехсекторную модель экономики и означает необходимость учета взаимоотношений национальной экономики с экономиками других стран, которые, в первую очередь, проявляются через международную торговлю товарами и услугами, то есть экспорт и импорт товаров и услуг. Поскольку в схеме кругооборота отражены только денежные потоки, то под экспортом (export – Ex) понимается выручка (доходы) от экспорта (стрелка от иностранного сектора), а под импортом (import – Im) – расходы по импорту (стрелка к иностранному сектору). 

Соотношение экспорта и импорта отражается в торговом балансе.  

Если расходы по импорту превышают доходы от экспорта (Im > Ex), то это соответствует состоянию дефицита торгового баланса. Финансирование дефицита торгового баланса, т.е.  разницы между расходами по импорту и доходами от экспорта может осуществляться: 

· либо за счет иностранных (внешних) займов у других стран или у международных финансовых организаций, таких как Международный валютный фонд, Мировой банк и др. (заметим, что внешний займ может использоваться также для финансирования дефицита государственного бюджета); 

· либо за счет продажи иностранцам финансовых активов (частных и государственных ценных бумаг) и поступления в страну денежных средств в счет их оплаты. 

И в том, и в другом случае в страну (на финансовый рынок) происходит приток денежных средств из иностранного сектора, что носит название притока капитала (capital inflow), и это позволяет профинансировать дефицит торгового баланса. 

Если же доходы от экспорта превышают расходы по импорту (Ex > Im), что означает профицит (излишек) торгового баланса, то из страны происходит отток капитала (capital outflow), поскольку в этом случае иностранцы продают данной стране свои финансовые активы и получают необходимые для оплаты экспорта денежные средства. 
В четырехсекторной модели (модели открытой экономики) принцип равенства доходов и расходов также сохраняется. С учетом расходов иностранного сектора, которые носят название «чистый экспорт» (net export - Xn) и представляют собой разницу между  экспортом и импортом: 





Xn = Ex - Im

можно записать формулу совокупных расходов, которые равны сумме расходов всех макроэкономических агентов: домохозяйств, фирм, государства и иностранного сектора:






 Е = C + I + G + Xn

Формула совокупного дохода:
 

Y = C + S  + T 

Поскольку в состоянии равновесия Е = Y, то отсюда следует, что:

 C + I + G + Xn = C + S  + T

Это равенство носит название макроэкономического тождества. 

     Заметим, что величина совокупных расходов равна стоимости совокупного (валового) внутреннего продукта (ВВП):    


Y (или ВВП) = Е= C + I + G + Xn


Чтобы вывести из макроэкономического тождества формулу равенства инъекций и изъятий следует иметь в виду, что в показателе чистого экспорта присутствует и инъекция (т.е. экспорт, представляющий собой расходы (спрос) иностранного сектора на продукцию данной страны, т.е. часть совокупных расходов, и увеличивающий поток расходов и доходов) и изъятие (т.е. импорт, являющийся «утечкой» части совокупного дохода страны (домохозяйств) в иностранный сектор и, следовательно, сокращающий внутренние расходы и соответственно доходы) , поэтому эта формула должна быть записана как:





 
I + G  + Ex = S  + T + Im

Схема кругооборота показывает все виды взаимосвязей и взаимозависимостей в экономике. Теперь предмет макроэкономики можно определить более точно. Макроэкономика изучает закономерности поведения макроэкономических агентов на макроэкономических рынках.

Макроэкономические модели и их показатели. Схема кругооборота представляет собой пример макроэкономической модели. Моделирование и абстрагирование являются основным методом макроэкономического анализа. Все  макроэкономические процессы изучаются на основе построения моделей. Макроэкономические модели представляют собой формализованное (графическое или алгебраическое) описание экономических процессов и явлений с целью выявления основных взаимосвязей между ними. Для построения модели  необходимо выделить существенные, наиболее важные характеристики для каждого исследуемого явления и отвлечься (абстрагироваться) от несущественных явлений и факторов. Таким образом, модель представляет собой некоторое упрощенное отражение действительности, позволяющее выявить основные закономерности развития экономических процессов и разработать варианты решения сложных макроэкономических проблем, таких как экономический рост, инфляция, безработица и др.

        Макроэкономические   модели   могут   выступать  в  виде:  1) функций, 2) графиков, 

3) схем и 4) таблиц, что позволяет понять взаимозависимости между макроэкономическими величинами, причинно-следственные связи между экономическими явлениями. 

Модели включают два вида переменных: 1) экзогенные и  2) эндогенные. 

Экзогенные переменные – это переменные, задающиеся извне, формирующиеся вне модели. Экзогенные переменные являются в модели независимыми величинами, а их изменение называется автономным изменением.  

Эндогенные переменные – это переменные, формирующиеся внутри модели. Это зависимые переменные. 

Модель позволяет показать, как изменение экзогенных переменных меняет величину эндогенных переменных. Например, в функции (модели) потребления: С = С (Yd, W), где С – величина совокупных потребительских расходов, Yd - располагаемый доход и W – богатство, Yd и W являются экзогенными переменными, а С – эндогенной.  Эта модель позволяет исследовать, как изменение располагаемого дохода и/или богатства меняет величину потребительских расходов. Потребление, таким образом, выступает как зависимая величина (функция), а располагаемый доход – как независимая величина (аргумент функции). В разных моделях одна и та же величина может быть и экзогенной, и эндогенной. Так, в модели  потребления потребительские расходы (С)  выступают в качестве эндогенной  (зависимой)  величины, а  в  модели  совокупного спроса: AD = C + I + G + Xn  потребительские расходы (С) являются  экзогенной (независимой) величиной, т.е. переменной, определяющей величину совокупного выпуска и совокупного дохода. Исключение составляют переменные государственного управления, которые, как правило, в макроэкономических моделях являются экзогенными, такие как государственные закупки товаров и услуг, аккордные налоги, налоговые ставки, величина трансфертов, учетная ставка процента, норма обязательных резервов, денежная база. 

Важная особенность макроэкономических переменных состоит в том, что они делятся на 2 группы: 1) показатели потоков и 2) показатели запасов. 

Поток (flow) – это количество за определенный период времени. В макроэкономике, как правило, единицей времени является год. К показателям потоков относятся: совокупный выпуск, совокупный доход, потребление, инвестиции, дефицит (профицит) государственного бюджета, экспорт, импорт и др., поскольку все они рассчитываются за год. Все показатели, отображенные в схеме кругооборота, являются потоками. (Не случайно эта схема называется моделью круговых потоков – model of circular flows). 

Запас (stock) – это количество на определенный момент времени, т.е. на определенную дату (например, 1 января 2001 года). К показателям запасов относятся национальное богатство, личное богатство, запас капитала, количество безработных, производственный потенциал, государственный долг и др.


Макроэкономические показатели могут быть разделены также на: 1) абсолютные и

2) относительные.

    Абсолютные показатели измеряются в денежном (стоимостном) выражении (исключение составляют показатели численности занятых и численности безработных, которые измеряются в количестве человек),  а относительные – в процентах или относительных величинах. К относительным показателям относятся такие, как уровень безработицы, дефлятор (общий уровень цен), темп инфляции, темп экономического роста, ставка процента, ставка налога и т.п.

Лекция 2.  СИСТЕМА НАЦИОНАЛЬНЫХ СЧЕТОВ.

ОСНОВНЫЕ МАКРОЭКОНОМИЧЕСКИЕ ПОКАЗАТЕЛИ

План:   1.   Система национальных счетов (СНС) и ее показатели.

2. Валовой внутренний продукт (ВВП). 

3. Методы подсчета ВВП.

4. Соотношение показателей в системе национальных счетов.

5. Номинальный и реальный ВВП. Индексы цен и их отличия. Инфлирование и    дефлирование.

Система национальных счетов. Основные абсолютные макроэкономические показатели содержатся в системе национальных счетов. Система национальных счетов (ее полное название Система счетов национального продукта и дохода – System of National Product and Income Accounts) была разработана в конце 20-х годов группой американских ученых, сотрудников Национального Бюро Экономических Исследований, под руководством будущего лауреата Нобелевской премии Саймона Кузнеца (Simon Kuznets). Попытки разработать систему макроэкономических показателей, позволяющих оценить состояние национальной экономики начали предприниматься в разных странах еще в годы первой мировой войны с целью оценки военного и экономического потенциала воюющих держав. Дальнейшее развитие они получили в середине 20-х годов в период бурного подъема в экономиках развитых стран (так называемый период процветания – prosperity) с целью прогнозирования дальнейших тенденций экономического развития. Причем, исследования проводились не только в специально созданной в начале 20-х годов в США частной организации - Национальном Бюро Экономических Исследований, где эту работу возглавил известный американский экономист Уэсли Клер Митчелл, занимавшийся изучением проблем экономического цикла, что невозможно при отсутствии системы макроэкономических показателей. Параллельно работы в этом направлении велись и в Советской России во Всероссийском (а впоследствии Всесоюзном) Совете Народного Хозяйства – ВСНХ - в  связи с необходимостью разработки пятилетних планов развития экономики страны, а также для оценки тенденций развития мировой экономики и перспектив мировой революции. В октябре 1929 разразился крах на Нью-Йоркской фондовой бирже, положивший начало самому глубокому и продолжительному мировому экономическому кризису – Великому Краху или Великой Депрессии 1929-1933 гг. В начале 1930 года Конгресс США принимает постановление о необходимости разработки системы индикаторов (показателей), которые позволили бы оценить состояние американской экономики. Практически такая система уже была создана. После второй мировой войны большинство стран в соответствии с рекомендациями Организации Объединенных Наций стали использовать методику расчета макроэкономических показателей, заложенную в Системе Национальных Счетов, что позволяет производить макроэкономические сопоставления по разным странам мира. Россия (СССР) начала использовать эту методику с 1987 г.

Система национальных счетов представляет собой совокупность статистических макроэкономических показателей, характеризующих величину совокупного продукта (выпуска) и совокупного дохода, позволяющих оценить состояние национальной экономики. 

СНС содержит три основных показателя совокупного выпуска (объема производства): 

1) валовой внутренний продукт (ВВП); 

2) валовой национальный продукт (ВНП); 

3) чистый внутренний продукт (ЧВП) 

и три показателя совокупного дохода: 

1) национальный доход (НД); 

2) личный доход (ЛД); 

3) располагаемый личный доход (РЛД).

До конца 80-х годов основным показателем, характеризующим совокупный объем

производства, был показатель валового национального продукта. Однако в современных условиях в связи с интернационализацией экономических и хозяйственных связей и трудностями подсчета валового национального продукта, поскольку национальные факторы производства каждой страны используются во многих других странах мира, основным показателем совокупного объема выпуска стал валовой внутренний продукт (ВВП). 

       Валовой внутренний продукт. Валовой внутренний продукт  (Gross Domestic Product) - это совокупная рыночная стоимость всех конечных товаров и услуг, произведенных на территории страны с помощью как национальных (принадлежащих гражданам страны), так и иностранных (принадлежащих иностранцам) факторов производства в течение одного года.


Рассмотрим каждое слово этого определения:

· Совокупная. ВВП - это агрегированный показатель, характеризующий весь объем

производства, совокупный выпуск.

· Рыночная.    В стоимость ВВП включаются только официальные рыночные сделки,

т.е. которые прошли через процесс купли-продажи и были официально зарегистрированы. Поэтому в ВВП не включается: 

· труд на себя (человек сам строит себе дом, вяжет свитер, ремонтирует квартиру, мастер сам себе чинит телевизор или автомобиль, парикмахер делает себе прическу);  

· труд на безвозмездной основе (дружеская помощь соседу починить забор, приятелю сделать ремонт, знакомому довезти до аэропорта); 

· стоимость товаров и услуг, производимых «теневой экономикой»
    Хотя продажа продукции, произведенной подпольно, является рыночной сделкой,

однако она официально не регистрируется и не фиксируется налоговыми органами. Объем производства этого «сектора» экономики составляет в развитых странах от трети до половины совокупного выпуска. Под теневой экономикой понимаются те виды производств и деятельности, которые официально не зарегистрированы и не учитываются национальными статистическими и налоговыми службами. К теневой экономике, таким образом, относятся не только незаконные виды деятельности (наркобизнес, подпольные притоны и игорные дома), но и вполне легальные виды, прибыль от которых однако укрывается от уплаты налогов. Для оценки доли теневой экономики не существует прямых методов подсчета, и, как правило, используются косвенные методы, такие как дополнительный расход электроэнергии сверх необходимого для обеспечения официального  производства и дополнительная денежная масса  (количество денег) в обращении сверх необходимой для обслуживания официальных сделок.

· Стоимость.   ВВП измеряет национальный объем производства в денежном выражении,

т.е. в стоимостной форме, поскольку иначе невозможно сложить яблоки с дубленками, автомобилями,  компьютерами, CD-плейерами, пепси-колой и т.д. Деньги служат всеобщим эквивалентом стоимости всех товаров, единым измерителем, позволяющим оценить, соизмерить ценности все разнообразных видов товаров и услуг.

· Конечных. Вся продукция, производимая экономикой делится на конечную и

промежуточную. Конечная продукция – это продукция, которая идет в конечное потребление, и не предназначена для дальнейшей производственной переработки или перепродажи.  Промежуточная продукция идет в дальнейший процесс производства или перепродажу. Как правило, к промежуточной продукции относится сырье, материалы, полуфабрикаты и т.п. Однако в зависимости от способа использования один и тот же товар может быть и промежуточным продуктом, и конечным. Так, например, мясо, купленное домохозяйкой для борща, является конечным продуктом, так как пошло в конечное потребление, а мясо, купленное рестораном «МакДональдс» – промежуточным, так как будет подвергнуто переработке и вложено в чизбургер, который и будет в данном случае конечным продуктом. 

Все перепродажи (продажи подержанных вещей) также не включаются в ВВП.

 В ВВП включается только стоимость конечной продукции с тем, чтобы избежать повторного (двойного) счета. Дело в том, что, например, в стоимость автомобиля включается стоимость железа, из которого делают сталь;  стали, из которой получают прокат; проката, из которого сделан автомобиль. Подсчет стоимости конечной продукции поэтому ведется по добавленной стоимости. Рассмотрим это на примере. 

Предположим, что фермер вырастил зерно, продал его мельнику за $5, который смолол зерно в муку. Муку он продал пекарю за $8, сделавшему из муки тесто и выпекшему хлеб. Выпечку пекарь продал булочнику за $17, который продал хлеб покупателю за $25. Зерно для мельника, мука для пекаря, выпечка для булочника являются промежуточной продукцией, а хлеб, который булочник продал покупателю – конечной продукцией.



Таблица 1. Добавленная стоимость


Стоимость продаж
Стоимость промежуточной         

        продукции
Добавленная стоимость

зерно
            5 $
             0 $
        5 $

мука
            8 $
             5 $
        3 $

тесто
          17 $
             8 $
        9 $

хлеб
          25 $
            17 $
        8 $

Итого
          55 $
            30 $
       25 $

В первом столбце представлена стоимость всех продаж (общая выручка от продаж всех экономических агентов), равная 55 $ (total output). Во втором – стоимость промежуточной продукции (30 $), а в третьем – сумма добавленных стоимостей (25 $). Таким образом, добавленная стоимость представляет собой чистый вклад каждого производителя (фирмы) в национальный объем производства. Сумма добавленных стоимостей (25 $) равна стоимости конечной продукции, т.е. той сумме, которую заплатил конечный потребитель  (25 $). Поэтому, чтобы избежать повторного счета, в ВНП включается только добавленная стоимость, равная стоимости конечной продукции. Добавленная стоимость – это разница между общей выручкой  от продаж и стоимостью промежуточной продукции (т.е. стоимостью сырья и материалов, которые каждый производитель (фирма) покупает у других фирм). В нашем примере: 55 – 30 = 25 ($). 

При этом все внутренние затраты фирмы (на выплату заработной платы, амортизацию, аренду капитала и др.), а также прибыль фирмы включаются в добавленную стоимость.

· Товаров и услуг. Все, что не является товаром или услугой, не включается в ВВП.

Те платежи, которые делаются не в обмен на товары и услуги, не учитываются в стоимости ВВП. К таким платежам относятся трансфертные выплаты и непроизводительные (финансовые) сделки.  

Трансфертные платежи делятся на частные и государственные и представляют собой как бы подарок. К частным трансфертам относятся, в первую очередь, выплаты, которые родители делают детям; дары, которые друг другу делают родственники и т.п. Государственные трансферты – это выплаты, которые государство делает домохозяйствам по системе социального обеспечения и фирмам в виде субсидий. Трансферты не включаются в стоимость ВВП: 

· так как в результате этой выплаты не происходит изменение величины ВВП, не производится ничего нового (ни товара, ни услуги), и совокупный доход лишь перераспределяется; 

· чтобы избежать двойного счета, поскольку трансфертные платежи включаются в потребительские расходы домохозяйств (это часть их располагаемого дохода) и в инвестиционные расходы фирм (в качестве субсидий). 

К финансовым сделкам относится купля и продажа ценных бумаг (акций и облигаций) на фондовом рынке. Поскольку за ценной бумагой также не стоит оплата ни товара, ни услуги, эти сделки не изменяют величину ВВП и являются результатом перераспределения средств между экономическими агентами. (Но следует иметь ввиду, что выплата доходов по ценным бумагам обязательно включается в стоимость ВВП, поскольку является платой за экономический ресурс, т.е. факторным доходом, частью национального дохода).

· Произведенных на территории страны с помощью как национальных, так и
иностранных  факторов  производства.   Это утверждение важно для того, чтобы понять отличие показателя валового внутреннего продукта (Gross Domestic Product - GDP) - ВВП - от валового национального продукта (Gross National Product - GNP) – ВНП. ВВП представляет собой совокупную рыночную стоимость всех конечных товаров и услуг, произведенных на территории данной страны, неважно с помощью национальных или иностранных факторов производства. В данном случае важен территориальный фактор. А ВНП – это совокупная рыночная стоимость всех конечных товаров и услуг, произведенных с помощью национальных факторов неважно на территории данной страны или в других странах. Здесь важно условие национальной принадлежности. В большинстве развитых стран отличие ВНП от ВВП не превышает 1%. Различие между ними существенно для стран, получающих существенные доходы от туризма (Кипр, Греция) или предоставляющих услуги, в первую очередь, банковские гражданам других стран (Люксембург, Швейцария). 

Величина ВВП отличается от величины ВНП на величину чистого дохода (стоимости продукции), созданного иностранными факторами производства на территории данной страны (ЧДИФ), который равен разнице между доходом, заработанным иностранными факторами (экономическими ресурсами) на территории данной страны, и доходом, заработанным национальными факторами в других странах:


Чистый доход иностранных факторов = доход иностранных факторов на территории данной страны – доход национальных факторов в других странах


Следовательно:





ВВП = ВНП + ЧДИФ 

Величина чистого дохода иностранных факторов может быть 

· и положительной величиной - если принадлежащие иностранцам ресурсы произвели на территории данной страны продукции и дохода больше, чем национальные ресурсы создали за рубежом), 

· и отрицательной величиной - если принадлежащие гражданам данной страны ресурсы в других странах произвели продукции и дохода больше, чем иностранные ресурсы в данной стране.

· В течение одного года. В соответствии с этим условием все товары, произведенные

в предыдущие годы, десятилетия, эпохи не учитываются при подсчете ВВП, поскольку они уже были учтены в стоимости ВВП соответствующих лет. Поэтому, чтобы избежать двойного счета, в ВВП включается только стоимость объема производства данного года.

Способы измерения ВВП. 
Для расчета ВВП может быть использовано три метода: 

1) по расходам (метод конечного использования); 

2) по доходам (распределительный метод); 

3) по добавленной стоимости (производственный метод). 

Использование этих методов дает одинаковый результат, поскольку в экономике

совокупный доход равен величине совокупных расходов, а величина добавленной стоимости равна стоимости конечной продукции, при этом величина стоимости конечной продукции есть не что иное, как сумма расходов конечных потребителей на покупку совокупного продукта. 

ВВП, подсчитанный по расходам, представляет собой сумму расходов всех макроэкономических агентов, поскольку в данном случае мы учитываем, кто выступил конечным потребителем произведенных в экономике товаров и услуг, кто израсходовал средства на их покупку. При подсчете ВВП по расходам суммируются: 1) расходы домохозяйств  (потребительские расходы), которые обозначаются буквой С (consumption spending); 2) расходы фирм  (инвестиционные расходы), обозначаемые буквой I (investment spending); 3) расходы государства (государственные закупки товаров и услуг), которые обозначаются буквой G (government spending); 4) расходы иностранного сектора (расходы на чистый экспорт), обозначаемые Xn (net export)

· Потребительские расходы (consumption spending – С) – это расходы домохозяйств на покупку товаров и услуг. В развитых странах они составляют от 2/3 до 3/4  совокупных расходов и  включают: 

1) расходы на текущее потребление, т.е. на покупку товаров краткосрочного пользования (к таковым относятся товары, служащие менее одного года, но следует однако заметить, что вся одежда, независимо от срока ее действительного использования – 1 день или 5 лет – относится к текущему потреблению); 

2) расходы на товары длительного пользования, т.е. товары, служащие более одного года (к ним относятся мебель, бытовая техника, автомобили, яхты, личные самолеты и др., при этом исключение составляют расходы на покупку жилья, которые считаются не потребительскими, а инвестиционными расходами домохозяйств);

3) расходы на услуги (Современную жизнь невозможно представить себе без наличия  

большого спектра услуг, причем доля расходов на услуги в общей сумме потребительских расходов постоянно возрастает). Таким образом, 
      Потребительские расходы = расходы домохозяйств на текущее потребление + расходы на товары длительного пользования (за исключением расходов домохозяйств на покупку жилья) + расходы на услуги

· Инвестиционные расходы (investment spending - I) – это расходы фирм и на покупку инвестиционных товаров. Под инвестиционными товарами понимаются товары, увеличивающие запас капитала. Инвестиционные расходы включают: 

1) инвестиции в основной капитал, которые включают в себя расходы фирм:  

· на покупку оборудования

· на промышленное строительство (промышленные здания и сооружения); 

2) инвестиции в жилищное строительство, равное расходам домохозяйств на покупку жилья; 

3) инвестиции в запасы (товарно-материальные запасы включают в себя: 

· запасы сырья и материалов, необходимые для обеспечения непрерывности   процесса производства; 

· незавершенное производство, что связано с технологией производственного процесса; 

· запасы готовой (произведенной фирмой), но еще не проданной продукции

Инвестиции в основной капитал и инвестиции в жилищное строительство составляют фиксированные инвестиции (fixed investment). Инвестиции в запасы (inventory investment) представляют собой изменяющуюся часть инвестиций, и при подсчете по расходам в ВВП  включается не величина запасов, а изменение запасов, которое произошло в течение года. Если величина запасов увеличилась, то ВВП увеличивается на соответствующую величину, поскольку это означает, что в данном году были сделаны дополнительные инвестиции, увеличившие запасы. Если величина запасов уменьшилась, что означает, что в данном году была продана продукция, произведенная и пополнившая запасы в предыдущем году, следовательно, ВВП данного года следует уменьшить на величину сокращения запасов. Таким образом, инвестиции в запасы могут быть как положительной, так и отрицательной величиной.

Таким образом, в системе национальных счетов (и соответственно в макроэкономике) под инвестициями понимаются только расходы на покупку инвестиционных товаров (оборудования и сооружений), т.е. товаров, с помощью которых осуществляется процесс производства и которые увеличивают запас капитала (капитальных активов), а не любое вложение средств с целью получения дохода в будущем. Поэтому к инвестициям в системе национальных счетов не относится покупка акций и облигаций (поскольку это означает лишь передачу прав собственности на уже существующие активы), антиквариата, произведений искусства (так как это перепродажа уже существующих активов), иностранной валюты  и т.п.


При подсчете ВВП по расходам под инвестициями понимают валовые внутренние    частные инвестиции. 


Валовые инвестиции (gross investment) представляют собой совокупные инвестиции, включающие в себя как восстановительные инвестиции (амортизацию) (depreciation) , так и чистые инвестиции (net investment):    


I gross = A + I net
Такое деление инвестиций связано с особенностями функционирования основного капитала. Дело в том, что в процессе своего использования основной капитал изнашивается, «потребляется» и требует замены, «восстановления» износа. Та часть инвестиций, которая идет на возмещение износа основного капитала носит название восстановительных инвестиций или амортизации (depreciation). В системе национальных счетов они фигурируют под названием «capital consumption allowances», что можно перевести как «стоимость потребленного капитала» или «потребление основного капитала» в экономике. Таким образом, деление инвестиций на чистые инвестиции и амортизацию имеет отношение только к основному капиталу. Инвестиции в запасы – это чистые инвестиции.

Чистые инвестиции – это дополнительные инвестиции, увеличивающие размеры капитала фирм. Значение чистых инвестиций состоит в том, что они являются основой расширения производства, роста объема выпуска. Если в экономике есть чистые инвестиции I net > 0, т.е. валовые инвестиции превышают амортизацию (восстановительные инвестиции), I gross > A, то это означает, что в каждом следующем году реальный объем производства будет больше, чем в предыдущем. Если валовые инвестиции равны амортизации I gross = A, т.е.  I net  = 0,  то это ситуация так называемого «нулевого» роста, когда в экономике в каждом следующем году производится столько же, сколько в предыдущем. Если же чистые инвестиции отрицательны I net < 0, то в экономике не обеспечивается даже возмещение износа капитала I gross < A. Это “падающая” экономика, т.е.  экономика, находящаяся в состоянии глубокого кризиса. 

Чистые инвестиции = чистые инвестиции в основной капитал + чистые инвестиции в жилищное строительство + инвестиции в запасы

       Валовые инвестиции = чистые инвестиции + амортизация (стоимость потребленного капитала)


В инвестиционные расходы в системе национальных счетов включаются только частные инвестиции (private investment), т.е. инвестиции частных фирм (частного сектора), и не включаются государственные инвестиции, которые являются частью государственных закупок товаров и услуг.



Следует также иметь в виду, что в этом компоненте совокупных расходов учитываются только внутренние инвестиции, т.е. сделанные внутри экономики страны, и не учитываются зарубежные инвестиции данной страны в экономику других стран.

· Третий элемент совокупных расходов – государственные закупки товаров и услуг (government spending - G), которые включают: 

· государственное потребление (расходы на содержание государственных учреждений и организаций, обеспечивающих регулирование экономики,  безопасность и правопорядок, политическое управление, социальную и производственную инфраструктуру, а также оплату услуг (жалование) работников государственного сектора); 

· государственные инвестиции  (инвестиционные расходы государственных предприятий)

Следует отличать понятие «государственных закупок товаров и услуг» (government spending) и понятие «государственных расходов» (government spendings).  Последнее понятие включает в себя также трансфертные платежи и выплаты процентов по государственным облигациям, которые, как уже отмечалось, не учитываются в ВВП, поскольку не являются ни товаром, ни услугой и предоставляются не в обмен на товары и услуги.

· Последним элементом совокупных расходов является чистый экспорт (net export). Он представляет собой разницу между доходами от экспорта (export) и расходами по импорту (import) страны и соответствует сальдо торгового баланса:   Xn = Ex – Im.


  ВВП по расходам  = потребительские расходы (С) + валовые инвестиционные    

                             расходы (I gross)  +    государственные закупки (G) + чистый экспорт (Xn)


Вторым способом расчета ВВП является распределительный метод или метод расчета по доходам. В этом случае ВВП рассматривается как сумма доходов собственников экономических ресурсов, т.е. домохозяйств, (сумма доходов национальных факторов и доходов иностранных факторов ). Национальными факторными доходами являются: 

· заработная плата и жалование (wages and salaries), представляющая собой доход от фактора «труд», т.е. оплату услуг труда и включающая все формы вознаграждения за труд (в том числе основную заработную плату, премии, все виды материального поощрения, оплату сверхурочных работ и т.п.)  и выплачиваемая частными фирмами. Заработную плату получают рабочие, а жалование – служащие. (Следует иметь в виду, что жалование государственных служащих не включается в этот показатель, поскольку оно выплачивается из средств государственного бюджета (прежде всего налогов) и являются результатом перераспределения национального дохода); 

· арендная плата или рента (rental payments) – доход от фактора «земля» и включающая в себя платежи, полученные владельцами недвижимости (земельных участков, жилых и нежилых помещений). При этом, если домовладелец не сдает в аренду принадлежащие ему помещения, то в системе национальных счетов при подсчете по доходам в ВНП учитываются доходы, которые мог бы получать этот домовладелец, если бы он предоставлял эти помещения в аренду. Подобные вмененные доходы носят название «условно начисленной арендной платы» и включаются в общую сумму рентных платежей.

·    процентные платежи или процент (percent payments), являющиеся доходом от фактора «капитал» и включающие все выплаты, которые делают частные фирмы домохозяйствам за пользование капиталом.  Поэтому в сумму процентных платежей включаются проценты, выплаченные по облигациям частных фирм, но не включаются проценты, выплаченные по государственным облигациям, поскольку государственные облигации выпускаются не с производственными целями, а с целью финансирования дефицита государственного бюджета;

·  прибыль, т.е. доход от фактора «предпринимательские способности». В системе национальных счетов прибыль делится на две части в соответствии с различиями в организационно-правовых формах фирм: 

· прибыль некорпоративного сектора экономики, включающего единоличные (индивидуальные) фирмы и партнерства. Этот вид прибыли носит название «доходы собственников» (proprietors’ income); 

· прибыль корпоративного сектора экономики, основанного на акционерной форме собственности (акционерном капитале). Этот вид прибыли называется  «прибыль корпораций». Прибыль корпораций делится на три части: 

1) налог на прибыль корпораций (выплачиваемый  государству); 

2) дивиденды (распределяемая часть прибыли), которые корпорация  выплачивает  акционерам; 

3) нераспределенная прибыль корпораций, остающаяся после расчетов фирмы с государством и владельцами акций и служащая одним из внутренних источников финансирования чистых инвестиций, что является для корпорации основой для расширения производства, а для экономики в целом – экономического роста


   Сумма национальных факторных доходов (заработной платы, ренты, процента и прибыли) представляет собой национальный доход. 


Кроме национальных факторных доходов, в ВВП, подсчитанный методом потока доходов, включаются два элемента, являющиеся подоходными платежами, но не являющиеся доходами собственников экономических ресурсов.        

· Первым таким элементом выступают косвенные налоги на бизнес. Налог – это принудительная выплата домохозяйством или фирмой определенной суммы денег государству не в обмен на товары и услуги. Налоги делятся на прямые и косвенные. К прямым налогам относятся налоги на доход, наследство, имущество. Налогоплательщик и налогоноситель при этом является одним и тем же агентом. Косвенные налоги – это часть цены товара или услуги. Особенностью косвенных налогов является то, что их оплачивает покупатель товара или услуги, а выплачивает государству фирма, которая их произвела. Таким образом, налогоплательщик и налогоноситель в этом случае – разные экономические агенты. Поскольку ВВП – стоимостной показатель, то как в цену любого товара, в него включаются косвенные налоги, которые при подсчете ВНП необходимо добавить к сумме факторных доходов. Хотя налоги являются доходом государства, они не включаются в сумму факторных доходов, поскольку государство, являясь макроэкономическим агентом, не является собственником экономических ресурсов.

· Еще одним элементом, который следует учитывать (добавить) при подсчете ВНП по доходам является амортизация (стоимость потребленного капитала), поскольку она также включается в цену любого товара. 

Добавив к национальному доходу косвенные налоги и стоимость потребленного

капитала, мы получим валовой национальный продукт. Чтобы от ВНП перейти к ВВП, необходимо добавить чистый доход (объем продукции), созданный (заработанный) иностранными факторами производства на территории данной страны (ЧДИФ).  

Итак, 

ВВП по доходам = заработная плата + арендная плата + процентные платежи + доходы собственников + прибыль корпораций + косвенные налоги + амортизация + чистый доход иностранных факторов 

         Третьим методом расчета ВВП является суммирование добавленных стоимостей по всем отраслям и видам производств в экономике (метод по добавленной стоимости). Например, американская экономика делится на 7 крупных секторов, такие как промышленность, сельское хозяйство, строительство, сфера услуг и т.п.. По каждому из секторов подсчитывается добавленная стоимость и затем суммируется.


Очевидно, что величина ВВП, рассчитанная разными методами, должна быть одинаковой (различие может быть лишь на уровне статистических погрешностей). Теоретически такой вывод следует из того, что сумма стоимостей, добавленных каждой фирмой, т.е. на каждой стадии производства, равна стоимости конечной продукции. С другой стороны, добавленная стоимость есть разница между выручкой фирмы и расходами на покупку продукции других фирм, следовательно, она равна чистому доходу фирмы. Все это хорошо видно на диаграмме, соответствующей таблице 1 (определение добавленной стоимости)


8


            

9
9




3
3
3

5
5
5
5

 
Хлеб был продан покупателю за $25 (стоимость конечной продукции равна $25), доходы агентов составили: фермера $5 + мельника $3 ($8 - $5) + пекаря $9 ($17 - $8) + булочника $8 ($25 - $17) = $25, добавленная стоимость равна: $5 у фермера + $3 у мельника + $9 у пекаря + $8 у булочника = $25. Таким образом, все способы подсчета дали одинаковый результат - $25.


Соотношение показателей в системе национальных счетов. Как уже отмечалось, основными показателями в СНС выступают три показателя совокупного продукта: валовой внутренний продукт (ВВП), валовой национальный продукт (ВНП), чистый внутренний продукт (ЧВП) и три показателя совокупного дохода: национальный доход (НД), личный доход (ЛД), располагаемый личный доход (РЛД)

Содержательное отличие ВНП (Gross National Product – GNP) от ВВП (Gross Domestic Product – GDP) уже было рассмотрено ранее. Величина ВНП отличается от величины ВВП на величину чистого дохода иностранных факторов (ЧДИФ):     



ВНП = ВВП - ЧДИФ   

Так как величина чистого дохода иностранных факторов представляют собой разницу между доходами, заработанными иностранцами (нерезиденты) с помощью  принадлежащих им (иностранных) факторов производства в данной стране и доходами, заработанными гражданами (резидентами) данной страны с помощью принадлежащих им (национальных) факторов производства в других странах, то эта разница может быть как положительной величиной (если иностранные граждане получили в данной стране доходов больше, чем граждане данной страны получили доходов за рубежом, тогда  ВВП больше ВНП), так и отрицательной величиной (если граждане данной страны получили в других странах доходов больше, чем иностранцы в данной стране, и в этом случае ВНП больше ВВП).

Чистый внутренний продукт (Net Domestic Product – NDP) в отличие от ВВП, который характеризует совокупный объем производства, отражает производственный потенциал экономики, поскольку он включает в себя только чистые инвестиции и не включает восстановительные инвестиции (амортизацию). Поэтому, чтобы получить ЧВП, следует из ВВП вычесть амортизацию:          

ЧВП = ВВП – А

ЧВП может быть подсчитан и по расходам, и по доходам.



ЧВП по расходам  = потребительские расходы (С) + чистые инвестиционные    расходы (I net) +    государственные закупки (G) + чистый экспорт (Xn)

ЧВП по доходам  = заработная плата + арендная плата + процентные платежи +  доходы собственников + прибыль корпораций + косвенные налоги + чистый доход инолстранных факторов

      Национальный доход (National Income - NI) - это совокупный доход, заработанный собственниками экономических ресурсов, т.е. сумма факторных доходов. Его  можно получить 1) либо, если из ЧВП вычесть косвенные налоги и чистый доход иностранных факторов:    

НД = ЧВП – косвенные налоги – чистый доход иностранных факторов

                 2)  либо, если просуммировать все национальные факторные доходы:

НД = заработная плата + арендная плата + процентные платежи + 

         +  доходы собственников + прибыль корпораций

 
Личный доход (Personal Income - PI), в отличие от национального дохода, является совокупным доходом, полученным собственниками экономических ресурсов. Чтобы подсчитать ЛД, необходимо из НД вычесть все, что не поступает в распоряжение домохозяйств, т.е. является частью коллективного, а не личного дохода,  и добавить все то, что увеличивает их доходы, но не включается в НД.

ЛД = НД – взносы на социальное страхование – налог на прибыль корпораций  – нераспределенная прибыль корпораций + трансферты + 

          + проценты по государственным облигациям

или        

ЛД = НД – взносы на социальное страхование – прибыль корпораций    

   + дивиденды + трансферты + проценты по государственным облигациям

      Третий вид совокупного дохода – располагаемый личный доход (Disposal Personal Income – DPI) – это доход, используемый, т.е. находящийся в распоряжении домохозяйств. Он меньше личного дохода на величину индивидуальных налогов, которые должны заплатить собственники экономических ресурсов в виде прямых (в первую очередь, подоходных) налогов (а также личных процентных платежей домохозяйств по кредиту):            



РЛД = ЛД – индивидуальные налоги

    Домохозяйства тратят свой располагаемый доход на потребление (consumption - С) и сбережения (saving - S): 
 

РЛД = С + S

    Чтобы рассчитать сальдо (состояние) государственного бюджета, необходимо соотнести доходы и расходы бюджета. К доходам государственного бюджета относятся все налоговые поступления, прибыль государственных предприятий, доходы от приватизации и др.:

         Доходы бюджета = индивидуальные налоги + налог на прибыль корпораций + косвенные налоги на бизнес + взносы на социальное страхование + прибыль государственных предприятий + доходы от приватизации


Расходы бюджета = государственные закупки товаров и услуг + трансферты +   

                                              + проценты по государственным облигациям


Превышение доходов бюджета над расходами (положительное сальдо) соответствует профициту (излишку) государственного бюджета. Если сальдо бюджета отрицательно, т.е. расходы бюджета превышают доходы, то это означает дефицит государственного бюджета. Если сальдо бюджета равно 0, т.е. доходы бюджета равны расходам, то это сбалансированный бюджет.


Состояние (сальдо) торгового баланса соответствует величине чистого экспорта, т.е. разнице между экспортом и импортом. Если величина чистого экспорта положительна (экспорт больше импорта), то имеет место профицит (положительное сальдо) торгового баланса. Если величина чистого экспорта отрицательна (импорт превышает экспорт), то это ситуация дефицита (отрицательного сальдо) торгового баланса.


Примечания. Иногда в задачах по СНС требуется определить величину изъятий и инъекций. Следует иметь в виду, что к изъятиям относятся: частные сбережения,  все виды налогов, в том числе взносы на социальное страхование, и импорт, а  к  инъекциям относятся: чистые инвестиционные расходы, государственные закупки товаров и услуг, дивиденды, трансферты, проценты по государственным облигациям, экспорт.

Показатели СНС дают количественную оценку совокупного продукта и совокупного дохода, но они не отражают качество жизни, уровень благосостояния, которые растут медленнее, чем ВВП и НД, которые не учитывают негативных последствий научно-технической революции и экономического роста. Для характеристики уровня благосостояния, как правило, используются такие показатели как  

· величина ВВП на душу населения (GDP per capita):

ВВП / численность населения страны

· величина   национального  дохода   на   душу   населения ( NI per capita ): 

НД / численность населения страны

Для обеспечения межстрановых сравнений эти показатели рассчитываются в

долларах США.

 Однако эти показатели весьма несовершенны и не в состоянии точно отразить качество жизни. Их основные недостатки заключаются в том, что: 

1) они усредненные (если у одного человека два автомобиля, а у другого ни одного, то в среднем каждый имеет по одному автомобилю); 

2) они не учитывают многие качественные характеристики уровня благосостояния (две страны, имеющие одинаковую величину национального дохода на душу населения, могут иметь разные: уровень образования, продолжительность жизни, уровень заболеваемости и смертности, уровень преступности и др.); 

3) они игнорируют разную покупательную способность доллара в разных странах (на 1 доллар в США и, например, в Индии можно купить разное количество товаров); 

4) они не учитывают негативных последствий экономического роста (степень степень загрязнения окружающей среды, зашумленности, загазованности и т.п.)

В целях более точной оценки уровня благосостояния в 1972 году два американских экономиста – лауреат Нобелевской премии Джеймс Тобин и Уильям Нордхауз (cоавтор лауреата Нобелевской премии Поля Самуэльсона в написании всемирно известного учебника «Экономикс») – предложили методику расчета показателя, названного «Чистое Экономическое Благосостояние» (Net Economic Welfare). Этот показатель включает в себя стоимостную оценку всего того, что улучшает благосостояние, но не учитывается в ВВП (value of goods), например: количество свободного времени для повышения уровня образования, воспитания детей, самосовершенствования; труд на себя; улучшение уровня и качества медицинского обслуживания, снижение уровня загрязнения окружающей среды и т.п. В то же время при расчете этого показателя из величины ВВП вычитается стоимость всего того, что ухудшает качество жизни, снижает уровень благосостояния (value of bads), например: уровень заболеваемости и смертности, качество образования, продолжительность жизни, уровень преступности, степень загрязнения окружающей среды, негативные последствия урбанизации и т.п.
Номинальный и реальный ВВП. Индексы цен. Все основные показатели в системе национальных счетов отражают результаты экономической деятельности за год, т.е. выражены в ценах данного года (в текущих ценах) и поэтому являются номинальными. Номинальные показатели не позволяют проводить как межстрановые сравнения, так и сравнения уровня экономического развития в различные периоды времени. Такие сравнения можно делать только с помощью реальных показателей (показателей реального объема производства и реального уровня дохода), которые выражены в неизменных  (сопоставимых) ценах. Поэтому важно различать номинальные и реальные (очищенные от влияния изменения уровня цен) показатели.

Номинальный ВВП – это ВВП, рассчитанный в текущих ценах, в ценах данного года. На величину номинального ВВП оказывают влияние два фактора: 

1) изменение реального объема производства; 

2) изменение уровня цен. 

       Чтобы измерить реальный ВВП, необходимо «очистить» номинальный ВВП от воздействия на него изменения уровня цен.


Реальный ВВП – это ВВП, измеренный в сопоставимых (неизменных) ценах, в ценах базового года. При этом, базовым годом может быть выбран любой год, хронологически как раньше, так и позже текущего. Последнее используется для исторических сравнений (например, для расчета реального ВВП 1990 года в ценах 2000 года. В этом случае 2000 год будет базовым, а 1990 год – текущим).



Реальный ВВП = Номинальный ВВП / Общий уровень цен


Общий уровень цен – это агрегированный показатель. Он рассчитывается как индекс цен. 


Номинальный ВВП любого года, поскольку он рассчитывается в текущих ценах, равен: 

НВВПt = pt qt, 

реальный ВВП, подсчитываемый в ценах базового года, равен: 

РВВПt = p0 qt 
Номинальный ВВП базового года равен реальному ВВП базового года:





НВВП0 = РВВП0 = p0 q0

Очевидно, что в базовом году общий уровень цен равен 1 (соответственно индекс цен равен 100%). 
 
В приведенных формулах индексом t обозначен текущий (данный) год, а индексом 0 – базовый год, поэтому рt – цены каждого вида товаров, входящих в рыночную корзину, в текущем году, р0 – цены этих товаров в базовом году, qt – количества (веса) каждого вида товаров, входящих в рыночную корзину, в текущем году, а q0 – количества (веса) этих товаров в базовом году). И номинальный, и реальный ВВП подсчитываются в денежных единицах (рублях, долларах и т.п.).


Если известны процентные изменения номинального ВВП, реального ВВП и общего уровня цен (а это есть темп инфляции), то соотношение между этими показателями следующее:

изменение реального ВВП (в процентах) = изменение номинального  ВВП (в процентах) - изменение общего уровня цен (в процентах)

Например, если номинальный ВВП вырос на 7%, а темп инфляции составил 4%, то

реальный ВВП вырос на 3%.  (Однако следует иметь в виду, что эта формула применима лишь при низких темпах изменений и, в первую очередь при очень небольших изменениях общего уровня цен (низкой инфляции).  При решении задач корректнее использовать формулу соотношения номинального и реального ВВП в общем виде.)

Существует много видов индексов цен. В макроэкономике обычно используются: 

1) индекс потребительских цен; 2) индекс цен производителей; 3) дефлятор ВВП.

· Индекс потребительских цен (ИПЦ) рассчитывается на основе стоимости рыночной

потребительской корзины, которая включает набор товаров и услуг, потребляемых типичной городской семьей в течение года. (В развитых странах потребительская корзина включает 300-400 видов потребительских товаров и услуг). 

· Индекс цен производителей (ИЦП) рассчитывается как стоимость корзины товаров

производственного назначения (промежуточной продукции) и включает, например, в США 3200 наименований. 

И ИПЦ, и ИЦП статистически подсчитываются как индексы с весами (объемами) базового года, т.е. как индекс Ласпейреса, поскольку подсчет этих весов – процедура длительная и дорогостоящая и поэтому проводимая не ежегодно, а, как правило, один раз в пять лет: 



ИПЦ = IL = (pt q0 /p0 q0) × 100%

· Дефлятор ВВП, рассчитываемый на основе стоимости корзины конечных товаров и

услуг, произведенных в экономике в течение года, статистически выступает как индекс Пааше, т.е. индекс с весами (объемами) текущего года, поскольку ВВП рассчитывается каждый год:          

дефлятор ВВП = (pt qt /p0 qt )× 100%

Таким образом, 

дефлятор ВВП = Номинальный ВВП/ Реальный ВВП

Дефлятор ВВП базового года равен 1.


Как правило, для определения общего уровня цен и темпа инфляции используются ИПЦ (если набор товаров, включаемых в потребительскую рыночную корзину, достаточно велик) и дефлятор ВВП. 

Отличия ИПЦ от дефлятора ВВП, помимо того, что при их подсчете используются разные веса (базового года для ИПЦ и текущего года для дефлятора ВВП), заключаются в следующем: 

· ИПЦ рассчитывается на основе только цен товаров, включаемых в потребительскую корзину, а дефлятор ВВП учитывает все товары, произведенные национальной экономикой;  

· при подсчете ИПЦ учитываются и импортные потребительские товары, а при определении дефлятора ВВП только товары, произведенные национальной экономикой;

· для определения общего уровня цен и темпа инфляции могут использоваться и дефлятор ВВП, и ИПЦ, но ИПЦ служит также основой для расчета темпа изменения стоимости жизни и «черты бедности» и на их основе разработки программ социального обеспечения; 

Темп инфляции (равен отношению разницы уровня цен (например, дефлятора ВВП)   

     текущего и предыдущего года к уровню цен предыдущего года, выраженному в   

     процентах:

дефлятор ВВП t  –  дефлятор ВВП t -1  



 = 
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дефлятор ВВП t -1


   × 100%

        Темп изменения стоимости жизни () подсчитывается аналогично, но через ИПЦ:

   ИПЦ t  – ИПЦ t - 1  

           

     = 

ИПЦ t - 1
     × 100%
где t – текущий год, а (t – 1) – предыдущий год.

· в макроэкономических моделях в качестве показателя общего уровня цен используется дефлятор ВВП, который обозначаемый буквой Р и измеряется только в относительных величинах (например, 1.2; 2.5; 3.8); 

· ИПЦ завышает величину общего уровня цен и уровень инфляции, а дефлятор ВВП занижает эти показатели. Это происходит по двум причинам: 

а) ИПЦ недооценивает структурные сдвиги в потреблении (эффект замещения относительно более дорогих товаров относительно более дешевыми), поскольку рассчитывается на основе структуры потребительской корзины базового года, т.е. приписывает структуру потребления базового года текущему году (например, если к данному году относительно подорожали апельсины, то потребители увеличат спрос на мандарины, и структура потребительской корзины изменится – доля (вес) апельсинов в ней сократится, а доля (вес) мандаринов увеличится. Между тем, это изменение не будет учтено при подсчете ИПЦ, и текущему году будет приписан вес (количество килограммов относительно подорожавших апельсинов и относительно подешевевших мандаринов, потребляемых за год) базового года, и стоимость потребительской корзины будет искусственно завышена. Дефлятор же ВВП переоценивает структурные сдвиги в потреблении (эффект замещения), приписывая веса текущего года базовому году; 

б) ИПЦ игнорирует изменение цен товаров в связи с изменением их качества (рост цен на товары рассматривается как бы сам по себе, и не учитывается, что более высокая цена на товар может быть связана с изменением его качества. Очевидно, что цена утюга с вертикальной глажкой выше, чем цена обычного утюга, однако в составе потребительской корзины этот товар фигурирует как просто «утюг»). Между тем,  дефлятор ВВП переоценивает этот факт и занижает уровень инфляции.

 
В связи с тем, что оба индекса имеют недостатки для более точного расчета темпа изменения общего уровня цен, может использоваться так называемый «идеальный» индекс Фишера, который представляет собой среднее геометрическое из индекса Пааше и индекса Ласпейреса:  


IF  = 
[image: image2.wmf]
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В зависимости от того, повысился или понизился общий уровень цен (как правило, определяемый с помощью дефлятора) за период времени, прошедший от базового до текущего года, номинальный ВВП может быть как больше, так и меньше реального ВВП. Если за этот период общий уровень цен повысился, т.е. дефлятор ВВП > 1, то реальный ВВП будет меньше номинального. В этом случае проводится операция дефлирования (снижения уровня цен текущего года до уровня цен базового года, т.е. искусственная дефляция).  Если же за период от базового года до текущего уровень цен снизился, т.е. дефлятор ВВП < 1, то реальный ВВП будет больше номинального. В этом случае проводится операция инфлирования (повышения уровня цен текущего года до уровня цен базового года, т.е. искусственная инфляция).
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